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K Knowledge
• มีความรูความเขาใจเกี่ยวกับผลิตภัณฑแบบครบวงจร
• เขาใจเครื=องมือดิจิทัลของบริษัทอยางชัดเจน และสามารถปฏิบัติได

A Attitude
• เขาใจทัศนคติดานประกันชีวิต และมีเปาหมายการทำงานอยางกาวกระโดด
• เริ่มเกิดความคิดในการขายประกันควบการลงทุน

L• orem ipsum
S

Skills
• ทำกิจกรรม SB  2-3 ครั้ง ใน 1 เดือน
• การทำกิจกรรม Gap Analysis รวมกับผูบริหารเดือนละ 1 ครั้ง
• การทำแบบสอบถาม Financial Health Check อยางนอยกับผุมุงหวัง 7 คน

ตอรายชื�อป�ดการขายนำเสนอเขาพบ

4122040ตอเดือน 40

13510ตอสัปดาห

รับนัด
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Road to MDRTขายใหตอเนื-องขายใหเปนขายใหได

มาตรฐานการทำงาน

• เอกสารชุดนี้จัดทำขึ้นเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทานั้น หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธิ์ตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหนึ่งสวนใดของเอกสารนี้

L• orem ipsum
H

Habits
• เกิดทักษะการขายในยุคดิจิทัลอยางมืออาชีพ
•  มีทักษะการขายเปนที่ปรึกษาการประกันชีวิต (FHC)
• มีพื้นฐานการขายประกันชีวิตใหกับองคกรได

ontents



• Morning Meeting  (iActivity : Sales Builder, PASR,  Success Book)
•  Basic Product Protection (UneedLife+ iPOS+ CRP+ FHC)
• Basic Riders & CI
• Sales Cycle (การแนะนำตัว , การทาบทาม)
• Sales Idea Protection (บทSEE + Role Play)

หัวขอการเรียนรู

• ปฐมนิเทศ 
•  iActivity (Goal Setting / PASR / Success Book / Sales Builder)
• Agent’s Benefits + FAS Financing Scheme + Career Benefit + CAB
• Why Insurance + L.I.F.E Game Ep.1 + Mindset LIMRA
• Sales Cycle (iSay การแนะนำตัว, การทาบทาม, การขาย)

•  เขาถึงระบบ iActivity ได (Sales Builder)
• สามารถแชร Content ในระบบ iSay ได
• เรียนรู Product Knowledge + Riders ผานระบบe-Learning
• แบบสำรวจความตองการประกันชีวิต

ผลที่ไดจากการอบรม

• เขาถึงระบบ iActivity ได (ตั้งเปาหมาย)
• สามารถใช Microsite ในระบบ iSay ได
• เรียนรู Product Knowledge + Riders ผานระบบ e-Learning
• แบบสำรวจความตองการประกันชีวิต

• อบรมแบบหองเรียน
• MS Teams
• ระยะเวลา 1 วัน / Credit : 0 CPD

รูปแบบและระยะเวลาอบรม

• อบรมแบบหองเรียน
• MS Teams
•  ระยะเวลา 1 วัน / Credit : 0 CPD

ผลที่ไดจากการอบรม

หัวขอการเรียนรู

รูปแบบและระยะเวลาอบรม

• เพื=อสามารถทำงานไดอยางเปนมาตรฐานและมืออาชีพ
• เขาใจผลิตภัณฑความคุมครองชีวิต และโรครายแรง
• เขาใจเครื=องมือการขายในระบบดิจิทัล

วัตถุประสงค
• เตรียมความพรอมในการเปนตัวแทนประกันชีวิตและที่ปรึกษา
 ทางการเงินเต็มเวลาในรูปแบบ FAS
• สามารถมีเปาหมายในการทำงาน 1 ป และลงมือทำกิจกรรม
 เพื=อบรรลุเปาหมาย
• เขาใจเรื=องผลประโยชนของการเปนตัวแทนประกันชีวิตและ
 ที่ปรึกษาทางการเงิน
• รูจักวิธีการทำงานในรูปแบบตัวแทนมืออาชีพครบวงจร

วัตถุประสงค

FAS Month 1 5FAS Month 14 • เอกสารชุดนี้จัดทำขึ้นเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทานั้น หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธิ์ตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหนึ่งสวนใดของเอกสารนี้

• เอกสารชุดนี้จัดทำขึ้นเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทานั้น หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธิ์ตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหนึ่งสวนใดของเอกสารนี้

รหัสหลักสูตร : 1J1Day 1Month 1
FA STANDARD

รหัสหลักสูตร : 1J2Day 2Month 1
FA STANDARD



• Morning Meeting (iActivity : Sales Builder, PASR, Success Book)
• ทบทวน NON-MED
• Basic Product Endowment + Retirement (UneedLife+ POS+ CRP+ FHC)
• Basic Riders (Accident Riders + Waiver of Premium)
• Closing & Referrals + Sales Cycle (การขยายตลาด)

หัวขอการเรียนรู
• Morning Meeting (iActivity : Sales Builder, PASR, Success Book)
• Basic Product Protection (U need Life +iPOS+ CRP+ FHC)
• Basic Riders (Health Standard)
• Sales Cycle (การขาย, การปดการขาย iSign)
• Sales Idea Protection (บทSEE + Role Play)

•  เขาถึงระบบ iActivity ได (Sales Builder)
• สามารถแชร Content ในระบบ iSay ได
• เรียนรู Product Knowledge + Riders ผานระบบ e-Learning

ผลที่ไดจากการอบรม

• อบรมแบบหองเรียน
• MS Teams
• ระยะเวลา 1 วัน / Credit : 0 CPD

รูปแบบและระยะเวลาอบรม
• อบรมแบบหองเรียน
• MS Teams
• ระยะเวลา 1 วัน / Credit : 0 CPD

• เขาถึงระบบ iActivity ได (Sales Builder)
• สามารถแชร Content ในระบบ iSay ได
• เรียนรูและผานการอบรม e-Learning NON-MED
• แบบสอบถามโรครายแรง

ผลที่ไดจากการอบรม

หัวขอการเรียนรู

รูปแบบและระยะเวลาอบรม

• เพื=อทบทวนการทำงานที่ผานมาตามมาตรฐานอยางมืออาชีพ
• ทบทวนความเขาใจเรื=องหลักการพิจารณารับประกันเทคนิคการปดการขาย และขยายตลาด
• เขาใจผลิตภัณฑและไอเดียการขาย ประกันชีวิตแบบสะสมทรัพย + บำนาญ 
• สัญญาเพิ่มอุบัติเหต ุ+ ยกเวนเบี้ยประกันชีวิต

วัตถุประสงค
• เพื=อทบทวนการทำงานที่ผานมาตามมาตรฐานอยางมืออาชีพ
• เขาใจผลิตภัณฑและไอเดียการขายประกันความคุมครองชีวิต
 และประกันสุขภาพ
• เขาใจเครื=องมือการขายในระบบดิจิทัล

วัตถุประสงค

FAS Month 1 7FAS Month 16 • เอกสารชุดนี้จัดทำขึ้นเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทานั้น หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธิ์ตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหนึ่งสวนใดของเอกสารนี้

• เอกสารชุดนี้จัดทำขึ้นเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทานั้น หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธิ์ตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหนึ่งสวนใดของเอกสารนี้

รหัสหลักสูตร : 1J3Day 3Month 1
FA STANDARD

รหัสหลักสูตร : 1J4Day 4Month 1
FA STANDARD



• Morning Meeting (iActivity : Sales Builder, PASR, Success Book)
• Workshop Role Play Financial Health Check (Retirement + Health) iPlan
• Rally ออกภาคสนาม 
• สรุปผล Rally (MS Teams)

หัวขอการเรียนรู

• เขาถึงระบบ iActivity ได (Sales Builder)
• สามารถแชร Content ในระบบ iSay ได
• ออกภาคสนามใช iPlan + FHC (Retirement + Health) อยางนอย 1 ราย
• สามารถสรางผลผลิตตามเปาหมายแผนการเงิน 

ผลที่ไดจากการอบรม

• เขาถึงระบบ iActivity ได (Sales Builder)
• สามารถแชร Content ในระบบ iSay ได
• เรียนรู Producs Knowledge + Riders ผานระบบ e-Learning
• ออกภาคสนามใช iPlan + FHC (Protection + Health)
• สามารถสรางผลผลิตตามเปาหมายแผนการเงิน

• อบรมแบบหองเรียน
• MS Teams
• ระยะเวลา 1 วัน / Credit : 0 CPD

รูปแบบและระยะเวลาอบรม

• อบรมแบบหองเรียน
• MS Teams
• ระยะเวลา 1 วัน / Credit : 0 CPD

ผลที่ไดจากการอบรม

• Morning Meeting (iActivity : Sales Builder, PASR, Success Book)
• Sales Builder (SB)
• Workshop Role Play Financial Health Check (Protection + Health) iPlan
• Rally ออกภาคสนาม 
• สรุปผล Rally (MS Teams)

หัวขอการเรียนรู

รูปแบบและระยะเวลาอบรม

• เพื=อทบทวนการทำงานที่ผานมาตามมาตรฐานอยางมืออาชีพ
• ฝกปฏิบัติการตรวจสุขภาพทางการเงินดานการวางแผนเกษียณและสุขภาพ
• ฝกออกภาคสนาม

วัตถุประสงค
• เพื=อทบทวนการทำงานที่ผานมาตามมาตรฐานอยางมืออาชีพ
• สอนวิธีการทำงานแบบมืออาชีพโดยใชอุปกรณ SB (กิจกรรมการขาย)
• ฝกปฏิบัติการตรวจสุขภาพทางการเงินดานความคุมครองและสุขภาพ
• ฝกออกภาคสนาม

วัตถุประสงค

FAS Month 1 9FAS Month 18 • เอกสารชุดน้ีจัดทำข้ึนเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทาน้ัน หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธ์ิตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหน่ึงสวนใดของเอกสารน้ี

• เอกสารชุดน้ีจัดทำข้ึนเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทาน้ัน หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธ์ิตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหน่ึงสวนใดของเอกสารน้ี

รหัสหลักสูตร : 1J5Day 5Month 1
FA STANDARD

รหัสหลักสูตร : 1J6Day 6Month 1
FA STANDARD



• Morning Meeting (iActivity : Sales Builder, PASR, Success Book)
• Professional Sales Skills (ทาบทาม+เขาพบเสนอขาย+ปดการขาย ระบบ iSign + ตอรายชื=อ)

หัวขอการเรียนรู

• Morning Meeting 
 iActivity : Sales Builder, PASR, Success Book)
• Workshop Role Play - Financial Health Check
 (Education + Health) ผานiPlan
• Rally ออกภาคสนาม 
• สรุปผล Rally (MS Teams)

•  เขาถึงระบบ iActivity ได (Sales Builder)
• สามารถแชร Content ในระบบ iSay ได
• อัด VDO Professional Sales Skills
 (ทาบทาม+เขาพบเสนอขาย+ ปดการขาย ระบบ iSign+ ตอรายชื=อ)
• ออกภาคสนามใช iPlan + FHC อยางนอย 1 ราย
• สามารถสรางผลผลิตตามเปาหมายแผนการเงิน

ผลที่ไดจากการอบรม

• อบรมแบบหองเรียน
• MS Teams
• ระยะเวลา 1 วัน / Credit : 0 CPD

รูปแบบและระยะเวลาอบรม

• เขาถึงระบบ iActivity ได (Sales Builder)
• สามารถแชร Content ในระบบ iSay ได
• ออกภาคสนามใช iPlan + FHC
 (Education + Health) อยางนอย 1 ราย
• สามารถสรางผลผลิตตามเปาหมายแผนการเงิน

ผลที่ไดจากการอบรม

หัวขอการเรียนรู

• อบรมแบบหองเรียน
• MS Teams
• ระยะเวลา 1 วัน / Credit : 0 CPD

รูปแบบและระยะเวลาอบรม

• เพื=อทบทวนการทำงานที่ผานมาตามมาตรฐานอยางมืออาชีพ
• เพื=อทบทวนและฝกปฏิบัติกระบวนการขายแบบครบวงจร

วัตถุประสงค
• เพื=อทบทวนการทำงานที่ผานมาตามมาตรฐานอยางมืออาชีพ
• ฝกปฏิบัติการตรวจสุขภาพทางการเงินดานการวางแผนการศึกษาบุตรและสุขภาพ
• ฝกออกภาคสนาม

วัตถุประสงค

FAS Month 1 11FAS Month 110 • เอกสารชุดน้ีจัดทำข้ึนเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทาน้ัน หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธ์ิตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหน่ึงสวนใดของเอกสารน้ี

• เอกสารชุดน้ีจัดทำข้ึนเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทาน้ัน หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธ์ิตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหน่ึงสวนใดของเอกสารน้ี

รหัสหลักสูตร : 1J7Day 7Month 1
FA STANDARD

รหัสหลักสูตร : 1J8Day 8Month 1
FA STANDARD



• Morning Meeting (iActivity : Sales Builder, PASR, Success Book)
• Corporate Solution (Module 1-4)

หัวขอการเรียนรู

• เขาถึงระบบ iActivity ได (Sales Builder)
• สามารถแชร Content ในระบบ iSay ได
• ออกภาคสนามใช iPlan + FHC อยางนอย 1 ราย
• สามารถสรางผลผลิตตามเปาหมายแผนการเงิน

ผลที่ไดจากการอบรม
• เขาถึงระบบ iActivity ได (Sales Builder)
• สามารถแชร Content ในระบบ iSay ได
• แบบสอบถาม Vitality
• ออกภาคสนามใช iPlan + FHC อยางนอย 1 ราย
• สามารถสรางผลผลิตตามเปาหมายแผนการเงิน

• อบรมแบบหองเรียน
• MS Teams
• ระยะเวลา 1 วัน / Credit : 0 CPD

รูปแบบและระยะเวลาอบรม

ผลที่ไดจากการอบรม

• Morning Meeting
 (iActivity : Sales Builder, PASR, Success Book)
• Vitality Product / Alive / Medix / AIA+
• Rally ออกภาคสนาม

หัวขอการเรียนรู

• อบรมแบบหองเรียน
• MS Teams
• ระยะเวลา 1 วัน / Credit : 0 CPD

รูปแบบและระยะเวลาอบรม

• เพื=อทบทวนการทำงานที่ผานมาตามมาตรฐานอยางมืออาชีพ
• เขาใจผลิตภัณฑและนำเสนอเกี่ยวกับประกันกลุม

วัตถุประสงค
• เพื=อทบทวนการทำงานที่ผานมาตามมาตรฐานอยางมืออาชีพ
• เขาใจเทคนิคการนำเสนอ สำหรับกลุมคนรักสุขภาพ

วัตถุประสงค

FAS Month 1 13FAS Month 112 • เอกสารชุดน้ีจัดทำข้ึนเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทาน้ัน หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธ์ิตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหน่ึงสวนใดของเอกสารน้ี

• เอกสารชุดน้ีจัดทำข้ึนเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทาน้ัน หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธ์ิตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหน่ึงสวนใดของเอกสารน้ี

รหัสหลักสูตร : 1J9Day 9Month 1
FA STANDARD

รหัสหลักสูตร : 1J0Day 10Month 1
FA STANDARD



รหัสหลักสูตร : เชา 1K1 / บาย 1K2
• Morning Meeting
• ทบทวน Goal & Plan
• SIM 2.0 Ep.1 
• How to Series 1 (การแสวงหาผูมุงหวัง)
รหัสหลักสูตร : เชา 1K3 / บาย 1K4
• Morning Meeting
• SB
• HNW Products
• Advanced Health Products
รหัสหลักสูตร : เชา 1K3 / บาย 1K4
• Morning Meeting
• SB
• HNW Products
• Advanced Health Products
รหัสหลักสูตร : เชา 1K7 / บาย 1K8
• Morning Meeting / SB
• Annuity Products
• Retirement Workshop

รหัสหลักสูตร : เชา 1K9 / บาย 1K0
Morning Meeting
How to Series 3
(การนำเสนอและไอเดียการขาย)
How to Series 4
(การรับมือกับขอโตแยง)
รหัสหลักสูตร : เชา 1A1 / บาย 1KA
Morning Meeting
SB & GAP

หัวขอการเรียนรู

•  สามารถใช iActivity ได (Sales Builder)
สามารถแชร Content ในระบบ iSay ได
ออกภาคสนามใช iPlan + FHC 
สรางผลผลิตตามเปาหมายแผนการเงิน 

ผลที่ไดจากการอบรม

• เขาถึงระบบ iActivity ได (Sales Builder)
• สามารถแชร Content ในระบบ iSay ได
• ออกภาคสนามใช iPlan + FHC อยางนอย 1 ราย
• สามารถสรางผลผลิตตามเปาหมายแผนการเงิน

• อบรมแบบหองเรียน
• MS Teams
• อบรม 12 ครั้ง ตอเดือน (หรือ 6 วัน) 
• Credit : 0 CPD

รูปแบบและระยะเวลาอบรม

ผลที่ไดจากการอบรม

• Morning Meeting (iActivity : Sales Builder, PASR, Success Book)
• SB & GAP Analysis
• Why Linked

หัวขอการเรียนรู

• อบรมแบบหองเรียน
• MS Teams
• ระยะเวลา 1 วัน / Credit : 0 CPD

รูปแบบและระยะเวลาอบรม

• เพื=อทบทวนการทำงานที่ผานมาตามมาตรฐาน
 อยางมืออาชีพ
• ทบทวนเปาหมายในการทำงาน 1 ป และ
 สิ่งตองทำกิจกรรมอะไรบางเพื=อบรรลุเปาหมาย
• เพิ่มทักษะในการขายของตัวแทนอยางตอเนื=อง
 จากนักขายมืออาชีพ

วัตถุประสงค

• เพื=อทบทวนการทำงานที่ผานมาตามมาตรฐานอยางมืออาชีพ
• เขาใจผลิตภัณฑประกันชีวิตควบการลงทุน
• ตัวแทนมีความตองการในการไปสอบ IC License

วัตถุประสงค

FAS Month 2 15FAS Month 114 • เอกสารชุดน้ีจัดทำข้ึนเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทาน้ัน หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธ์ิตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหน่ึงสวนใดของเอกสารน้ี

• เอกสารชุดน้ีจัดทำข้ึนเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทาน้ัน หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธ์ิตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหน่ึงสวนใดของเอกสารน้ี

รหัสหลักสูตร : 1A1Day 11Month 1
FA STANDARD

Month 2
FA STANDARD



FAS Month 4 - 6 17FAS Month 316

Month 6

รหัสหลักสูตร : เชา 1L1 / บาย 1L2
• Morning Meeting
• ทบทวน Goal & Plan
• ทบทวน Products
รหัสหลักสูตร : เชา 1L3 / บาย 1L4
• Morning Meeting
• SB
• ULP Products
• UNeedLinked

รหัสหลักสูตร : เชา 1L5 / บาย 1L6
• Morning Meeting
• Life Planner
รหัสหลักสูตร : เชา 1L7 / บาย 1L8
• Morning Meeting / SB
• Tax and Retirement Planning 
• Closing
รหัสหลักสูตร : เชา 1L9 / บาย 1L0
Morning Meeting
SIM 2.0 Ep.2 
รหัสหลักสูตร : เชา 1A1 / บาย 1LA
Morning Meeting
SB & GAP

รหัสหลักสูตร:
เชา / บาย 1A2
• Morning Meeting
• ทบทวน Goal & Plan
• Product Refresher
รหัสหลักสูตร:
เชา / บาย 1A3
• Morning Meeting / SB
• Sharing Motivation
• FA get FA
รหัสหลักสูตร:
เชา 1A1 / บาย 1A6
Morning Meeting
SB & GAP
ECM

หัวขอการเรียนรู

Month 4
รหัสหลักสูตร:
เชา 1A2 / บาย 1A3
• Morning Meeting
• ทบทวน Goal & Plan / SB
• How Big is Your Fish Pond.
• SIM 2.0 Ep.3 
รหัสหลักสูตร:
เชา / บาย 1i3
• Morning Meeting
• Financial Planner
รหัสหลักสูตร:
เชา 1A1 / บาย 1A6
• Morning Meeting
• SB & GAP
• Sharing Sales Experience
 by Top Agent

หัวขอการเรียนรู

•  สามารถใช iActivity ได (Sales Builder)
สามารถแชร Content ในระบบ iSay ได
ออกภาคสนามใช iPlan + FHC 
สรางผลผลิตตามเปาหมายแผนการเงิน 

ผลที่ไดจากการอบรม

•  สามารถใช iActivity ได (Sales Builder)
•  สามารถแชร Content ในระบบ iSay ได 

•  ออกภาคสนามใช iPlan + FHC 
•  สรางผลผลิตตามเปาหมายแผนการเงิน 

ผลที่ไดจากการอบรม

• อบรมแบบหองเรียน
• MS Teams
• อบรม 12 ครั้ง ตอเดือน (หรือ 6 วัน) 
• Credit : 0 CPD

รูปแบบและระยะเวลาอบรม

• อบรมแบบหองเรียน
• MS Teams
• อบรม 6 คร้ัง ตอเดือน (หรือ 3 วัน)
• Credit : 0 CPD

รูปแบบและระยะเวลาอบรม
• เพื=อทบทวนการทำงานที่ผานมาตามมาตรฐานอยางมืออาชีพ
• ทบทวนเปาหมายในการทำงาน 1 ป และสิ่งตองทำกิจกรรมอะไรบางเพื=อบรรลุเปาหมาย

วัตถุประสงค
• เพื=อทบทวนการทำงานท่ีผานมาตามมาตรฐานอยางมืออาชีพ
• ทบทวนเปาหมายในการทำงาน 1 ป
 และสิ่งตองทำกิจกรรมอะไรบางเพื=อบรรลุเปาหมาย
• สามารถขยายตลาดและเพิ่มรายชื=อผูมุงหวัง
• เรียนรูเรื=องการวางแผนการเงินไดมากยิ่งขึ้น

วัตถุประสงค

Month 5
รหัสหลักสูตร:
เชา 1A2 / บาย 1A3
• Morning Meeting / SB
• ทบทวน Goal & Plan
• Sales Process
• How to get Referrals 
รหัสหลักสูตร:
เชา / บาย 1A6 
• Morning Meeting
• L.I.F.E Game Ep.2
รหัสหลักสูตร:
เชา / บาย 1A1 
• Morning Meeting
• SB & GAP
• Sales Idea sharing
 by AL 

• เอกสารชุดน้ีจัดทำข้ึนเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทาน้ัน หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธ์ิตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหน่ึงสวนใดของเอกสารน้ี

• เอกสารชุดน้ีจัดทำข้ึนเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทาน้ัน หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธ์ิตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหน่ึงสวนใดของเอกสารน้ี

Month 3
FA STANDARD

Month 4 - 6
FA STANDARD



• อบรมแบบหองเรียน
• MS Teams
• อบรม 1 ครั้ง  ตอเดือน
 (หรือ 0.5 วัน) / Credit : 0 CPD

• สามารถใช iActivity ได (Sales Builder)
• สามารถแชร Content ในระบบ iSay ได
• ออกภาคสนามใช iPlan + FHC 
• สรางผลผลิตตามเปาหมายแผนการเงิน 

ผลที่ไดจากการอบรม

• Sharing Sales Experience by Top Agent
• L.I.F.E Game Ep.3
• SB + GAP Analysis

หัวขอการเรียนรู

รูปแบบและระยะเวลาอบรม

• เพื=อทบทวนการทำงานที่ผานมา
 ตามมาตรฐานอยางมืออาชีพ
• ทบทวนเปาหมายในการทำงาน 1 ป
 และสิ่งตองทำกิจกรรมอะไรบางเพื=อบรรลุเปาหมาย

วัตถุประสงค
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สำหรับ
ตัวแทน

FA Standard

รวมพลคน FA

Best Performance

FA Graduation

สำหรับ
ตัวแทนผูบริหาร

หนวย ALFA

ALFA CLUB
• Ep.0 : Performance Coaching
• Ep.1 : Professional Image & Performance Coaching
 (Practitioner Tools)
• Ep.2 : 4 Dilemma , 4 Style / Team Navigating

• เอกสารชุดน้ีจัดทำข้ึนเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทาน้ัน หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธ์ิตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหน่ึงสวนใดของเอกสารน้ี

• เอกสารชุดน้ีจัดทำข้ึนเพื=อเสริมสรางความเขาใจใหกับตัวแทนประกันชีวิตของ บริษัท เอไอเอ จำกัด เทาน้ัน หามนำไปใชประกอบการเสนอขาย แสดง เผยแพร หรือแจกจายกับลูกคาผูเอาประกัน
• สงวนสิทธ์ิตามกฎหมาย หามเผยแพรตอสาธารณะ หามทำซ้ำ หรือดัดแปลง ไมวาสวนหน่ึงสวนใดของเอกสารน้ี

Month 7 - 12
FA STANDARD
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